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Anlage 02

Teil O

Teil 1

v

a

Teil 2

v

S

v
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ca. 6-8 Wochen

Vorbereitung des
Verkaufsverfahrens

v

a

ca. 14-17 Wochen

Indikative Angebote

Interessenbekundungen/

ca. 9-12 Wochen

Due Diligence /
Verbindliche Angebote

ca. 12-14 Wochen

Verhandlungen /
Beschlussfassung

Erstellung Interessenten-
anschreiben, Verfahrens-
briefe, Kurzexposé und

Vertraulichkeitserklarung

Vorbereitung eines Daten-
raumes, Mittelfristplanung,
Unternehmensbewertung

Entwurf
Auswertungsmodell

Auswahl Rechtsberater
Entwurf Vertragswerk

Schaltung einer Anzeige
und/oder Ansprache von
Interessenten

Auswertung von
eingehenden Interessen-
bekundungen und Aus-
wahl von Interessenten

Versand von Vertraulich-
keitserklarungen an aus-
gewahlte Interessenten

Versand von Verfahrens-
brief und Kurzexposé
nach Rucklauf der unter-
zeichneten Vertraulich-
keitserklarungen

Einholung indikativer
Angebote

Auswertung der
indikativen Angebote
anhand der gewichteten
Bewertungskriterien

Vorschlag von Interessen-
ten, die in die engere Aus-
wahl genommen werden
sollen (5-6)

Einrichtung und Offnung
Datenraum fur ausge-
wabhlte Interessenten

Ubergabe Entwurf des
Vertragswerkes

Durchfiihrung von
Managementprésenta-
tionen und Besichtigungs-
terminen

Beantwortung von Fragen

Einholung verbindlicher
Angebote zur Ubernahme
von Anteilen an der WSW
AG

Auswertung der Angebote
anhand der gewichteten
Bewertungskriterien

Vorschlag fur Interessen-
ten, mit denen verhandelt
werden soll (max. 3)

Parallele Verhandlungs-
fuhrung mit den aus-
gewahlten Interessenten

Abschluss der Ver-
handlungen mit
notariellem Angebot der
Interessenten an die
WSW GmbH

Ausarbeitung Empfehlung

fur das beste Angebot ent-
sprechend den Zielen der

WSW sowie der Stadt

Vorbereitung
Beschlussfassung

Prasentation Ergebnis vor
WSW und Stadt

Beschlussfassung

Unterstitzung bei der Ein-
holung von Zustimmungen
(Kommunalaufsicht,
Bundeskartellamt)




